I

MACHER, MENSCHEN + MARKTE

Nullzinsumfeld und Inflation:
Auf Ertrage setzen

Experten der Raiffeisenbank Mehring-Leiwen eG
geben Tipps zur Geldanlage

SONDERVEROFFENTLICHUNG

ndeninternationalen Fi-

nanz- und Kapitalméark-

ten herrscht nach wie
vor Unsicherheit. Die Bérsen
sind vonihren Rekordstinden
zuriickgekommen, die Volati-
litdt an den Mérkten halt an.
Der Gutenhabenzins wurde
praktisch abgeschafft, als
Pendant wird in der &ffentli-
chen Diskussion das Wort des
Strafzinses salonfihig. Auch
die Experten der Raiffeisen-
bank Mehring-Leiwen eG ha-
ben festgestellt, dass sich
Kunden und Mitglieder mit
dieser Situation vielfach ab-
gefunden haben.

Die Zinsen in Deutschland
zwingen Sparer zur Beschei-
denheit: Weder Tages- noch
Festgeld bieten eine Rendite,
die zumindest die Inflation
ausgleicht, die im vergange-
nenJahr bei immerhin 1,8 Pro-
zent lag. Wenn die Preise
schneller steigen als der Wert
des Vermdgens, sinkt die
Kaufkraft des Ersparten. Real
negative Renditen tiber lange
Zeitrdume kénnen somit beim

’

Vermogensaufbau fiir die Al-
tersvorsorge zu finanziellen
Engpdssen bei den Sparern
fiithren :

Das heifit: Um sein Vermd-
gen um ein lberschaubares

Prozent pro Jahr zu vermeh-

ren, missen Anleger knapp
drei Prozent pro Jahr hinzuge-
winnen. Das geht auch 2018
noch — wenngleich nicht risi-
kofrei, denn risikolose Zinsen
gibt es nicht mehr.

»Das historische Zinstief
kann auch eine Chance sein.
Dann, wenn man altherge-
brachte Denkmuster hinter-
fragt. Wer sein Vermogen

langfristig erhalten méchte,

muss es breiter aufstellen®,
sagt Michael Spitzley, Ver-
triebsleiter  der Raiffeisen-
bank Mehring-Leiwen. Er ver-
antwortet in seiner Position
mit seinem Team ein Kunden-
vermdgen von 326 Millionen
Euro. :

Es gibt verschiedene Moti-
vationen zum Sparen und An-
legen. Viele sparen fiir die ei-
genen vier Wande, andere fiir

Die m:\mmm-mxhumqml der Raiffeisenbank Mehring-Leiwen: Michael Miiller (links, Vorstand),
und Nils Reh (Vorstand) rahmen im zoo. Geburtsjahr den Vater aller Genossenschaftsbank.
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en, Friedrich Wilhelm Raiffeisen, ein.
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die Altersvorsorge. Um genau
die Motivation, Ziele und
Wiinsche der Kunden heraus-
zufinden, bieten die Volks-
und Raiffeisenbanken der Re-
gion die Genossenschaftliche
Beratung an. ,Wichtig ist,
dass sich der Kunde darauf
einldsst und bereit ist, zusam-
men mit dem Berater L&-
sungsansatze aktiv zu erar-
beiten®, sagt Nils Reh, Vor-
stand der Raiffeisenbank
Mehring-Leiwen: ,Eine opti-
male Anlageberatung ist nur
méglich  und  zielfiihrend,
wenn ein aktiver und offener
Informationsaustausch - zwi-
schen Kunde und Berater
stattfindet. Eine tiefe Vertrau-
ensbasis in Geldangelegen-
heiten ist unabdingbar.

Eine Form der Anlage ist das
Thema Immobilien — und da-
bei die Frage: ,,Wie viel Haus
kann ich mir leisten?* Die
Bausparkasse  Schwébisch
Hall befasst sich in der aktuel-
len Kampagne mit dem The-
ma Miete. Wer 30 Jahre lang

eine Miete von monatlich 500

Euro zahlt, liegt am Ende (un-
ter Annahme einer Mietstei-
gerung um jahrlich zwei Pro-
zent) bei einem Betrag von
243.408 Euro. Daneben gilt es
aber auch, Fragen rund um
die Modernisierung und. Re-
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novierung von Bestandsim-
mobilien zu beantworten.
Dennoch: Ein Bausparvertrag
— gepaart mit Fordermaglich-
keiten — ist gerade zum Zeit-
punkt der Niedrigzinsphase
weiterhin sinnvoll.

Neben den Zielen und Wiin-
schen des Anlegers ist dessen
persdnliche Risikoneigungen
wichtig. Man unterscheidet
zwischen konservativ, risiko-
scheu, risikobereit, spekula-
tiv und hoch spekulativ. Was
dem einen zu riskant ist, ist
dem anderen noch zu rendi-
teschwach. Das A und O st
die eigene Risikoneigung:
Wie viel Geld kann ich inves-
tieren, was will ich wann er-
reicht haben, und wie viel bin
ich bereit, dafiir zu riskieren?

»Wir raten Kunden, ihre Er-
sparnisse breiter aufzustellen
und besser zu strukturieren,
damit ihr Vermégen langfris-
tig wachst®, rat Michael Miil-
ler, Vorstand der Raiffeisen-
bank Mehring-Leiwen: ,Auch
fiir eher risikoscheue Anleger
gibt es moderne,- renditeori-
entierte Anlagelésungen, die
moglichst unabhdngig von
den Entwicklungen an'den Ka-
pitalmarkten investieren
Zielfiihrend sind auch lang.
fristig angelegte Sparvertra
ge. Bei monatlicher Einzah-
lung kdnnen Anleger insbe-
sondere bei stark schwanken-
den Mdrkten einen beachtli-
chen Effekt erzielen.”

Der Deutsche Aktienindex
(Dax) ist fiir die Experten der
Raiffeisenbank Mehring-Lei-
wen ein ideales Beispiel, das
belegt, wie eine breite Auf-
stellung die beste Strategie
fir Stabilitdt ist — vor allem,
wenn man langfristig inves-
tiert. Die Dax-Renditedreh-
scheibe zeigt, wie sich ein An-
lagebetrag von 10 000 Euro
liber einen Zeitraum von ein
bis 15 Jahren entwickelt, je
nach dem Startjahr der Anla-
ge. Kein einziger Startzeit-
punkt seit 1966 hat nach einer
Haltedauer von 13 Jahren ei-
nen Verlust gebracht. Mit ei-
nem langfristigen Anlagehori-
zont hat man daher immer ei-
nen Gewinn gemacht. ,,Anle-
ger missen fiir eine solche
Geldanlage bereit sein, maii-
ge Risiken einzugehen und ei-
nen mittelfristigen Anlageho-
rizont ins Auge zu fassen,
sagt Miiller.



